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En mis pasantías de marketing en la empresa farmacéutica Lamosan, tengo varias 

funciones que desempeño. Estas funciones están relacionadas con diferentes aspectos 

del marketing. A continuación, redacto como cada una de estas funciones se vincula con 

mi carrera: 

1. Seguimiento a kits que entrega la empresa: Me encargo de dar seguimiento a los 

kits que entregamos a nuestros clientes. Esto me ayuda a evaluar la efectividad 

de nuestras promociones y mejorar nuestras estrategias para maximizar su 

impacto. 

2. Apoyo al inventario: Colaboro en la gestión del inventario de la empresa. 

Aprendo sobre cómo manejar el suministro de productos y planificar la demanda 

para asegurarnos de tener suficiente inventario y evitar escasez o exceso de 

productos. 

3. Contacto con posibles proveedores: Me encargo de establecer contacto con 

posibles proveedores. Esto implica explorar oportunidades de colaboración, 

negociar acuerdos y garantizar un suministro eficiente de productos o servicios 

para nuestra empresa. 

4. Seguimiento de cotizaciones: Realizo un seguimiento de las cotizaciones de 

precios, condiciones y términos. Esto me ayuda a comparar opciones y tomar 

decisiones informadas durante los procesos de negociación. 

5. Registro de firmas de revisión y aprobación de artes para empaques de 

productos de la empresa: Me aseguro de que los diseños y empaques de nuestros 

productos cumplan con los estándares de calidad y reflejen la imagen de nuestra 

marca. Registro las firmas de revisión y aprobación para asegurar su 

conformidad. 

6. Ingreso de productos en los ciclos de la empresa para entregar productos a 

visitadores odontológicos y médicos: Participo en la coordinación y seguimiento 

de la distribución de productos a visitadores médicos y odontológicos. Esto 

implica asegurarnos de que los productos lleguen a tiempo y en buen estado a 

estos profesionales de la salud. 

7. Seguimiento de obsequios promocionales que entrega la empresa a clínicas: 

Realizo un seguimiento de los obsequios promocionales que entregamos a 

clínicas. Esto me permite evaluar la efectividad de nuestras estrategias 

promocionales y mantener buenas relaciones con las clínicas para favorecer la 

preferencia hacia nuestros productos. 



8. Apoyo en informes de Excel sobre coberturas en farmacias de los productos de 

la empresa: Ayudo en la elaboración de informes en Excel sobre la presencia y 

cobertura de nuestros productos en las farmacias. Esto nos ayuda a analizar los 

datos y tomar decisiones basadas en información concreta. 

Estas funciones me brindan una experiencia práctica en diferentes áreas del marketing, 

como promoción de ventas, gestión de relaciones con proveedores, branding, 

distribución y análisis de datos. 
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